
 
  

 

 

 

 

 

 

 

 
 

大晃商事作为下一

代事业推进重点:

海外业务和农业  

秋田县的大型汽车回收再利用事业

者，大晃商事（土门五郎社长、泻上

市）以和县内的经销商构筑稳固的关系

为基础，确保报废车辆的稳定的入库数

量。在东北地区二手零部件的销售中取

得了最好的业绩。该公司把海外业务和

农业关联产业作为下一代的新业务提了

出来。目的是想把长期以面向国内的二

手零部件为主力的现在的业态做一个大

的改变。 

该公司的营业额构成:国内的二手零

部件50%、出口30%、原材料20%，其

中国内零部件销售额在所属集团JARA 

GROUP经常名列前茅，4月的销售业绩

更是占据首位。成为二手零部件事业基

础的报废车辆的采购台数为每月平均

1300台，采购途径：经销商约为5成，

剩下的5成包括来自维修工厂、钣金修

理、二手车店、保险公司、租赁公司

等。经销商所占比率的高低影响着进货

的稳定度。 

经销商的高比率的背景是10年前在

战略上就推进过把经销商作为输入的主

要通道。除了赞助各个经销商活动外，

在秋田县的汽车销售店协力公司和轻汽

车协会举办的每年2次的二手车展览会

上，为该公司的农业产业中作物店的开

办也给予了帮助。由于有了这样的地道

的活动，从而与经销商间建立起了稳固

的关系。 

结果，从6年前开始报废车辆的入库

台数便持续增长。同时销售额在这5年

间，也得以持续小幅度的增长。 

但是，土门社长对于未来的展望还

是很谨慎的。「因为二手零部件需求还

是很旺盛，维持当下的现状是可能的，

但是长期来看增长还是会减弱的」。 

理由是保有台数的减少，混合动力汽车

以及电动汽车等构造的变化。混合动力

汽车增加的话，发动机和变速器等单价

高的部品需求会减少。电动汽车更是没

有发动机。「二手部件需求没准真成了

外装和轮子了」土门社长是这样担心

的。 

为了应对这样的前景，必须推进下

一代业务。其中的一个支柱就是在海外

的汽车回收再利用事业。首先的行动是

在马来西亚建设了拆解工厂。已经确保

了在吉隆坡的用地，与当地资本合作并

计划年内开工。 

工厂以秋田的总部工厂为模板来建

设。总部工厂配备了2.8吨吊顶起重机2

台，2栓升降机6台的效率工厂，还在别

处设置了预处理设施，形成了考虑到不

把废油・废液渗入到环境的生产体制。

考虑在马来西亚也能实现这样先进的日

本先进拆解工厂。 

今后的方针是在缅甸，印度尼西

亚，泰国等也陆续开展同样的拆解工

厂。拆解当地的车辆，移植二手零部件

销售以及原材料销售等日本的事业规

划。 

废轮胎的燃料再生处理 

温室栽培香菇，西红柿 

下一代业务的另一个支柱是农业产

业，利用废轮胎的燃料再生处理，温室

栽培香菇和西红柿。2012年8月设立新

公司「Deco・Farm」, 在本社近郊的用

地（约2000平方米）建设巨大的温室栽

培设施。现在年产香菇40吨，西红柿10

吨，每天向当地的超市以及仙台的高级

超市，东京・新宿的果蔬市场等供货。 

土门社长创立该事业的初衷是在回

收再利用事业中活用大量产生的废轮

胎，这是其一。另一个是随着农业振

兴，也想为当地的就业作一点贡献。 

由于计划今后还要增设温室栽培设

施，为此又在周边取得了2万3千平方米

的用地。增产蔬菜的同时，也考虑通过

干燥化和果酱等处理方式向马来西亚，

俄罗斯，蒙古等国出口。这样的农业生

产・加工・销售的方针得到高度评价，

荣获来自农林水产省授予的「６次产

业」认定书。 

（日刊汽车新闻 2014.5.29）  
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BEST回收再利用者联

盟 

以经营者和管理者为

对象召开了市场研讨

会 
 

汽车再利用零部件流通团体组织

BEST回收再利业者联盟于5月17日，在

JARA（北岛宗尚社长，东京都区）东京

总部会议室，以经营者和管理职位为对

象，召开了「市场研讨会」，来自各团

体的经营干部24人参加了此次研讨会。 
 

研讨会以培养会员公司经营者和经

营干部为目标。作为第一届研讨会，由

JARA北岛社长任讲师，以「为什么有必

要成为地域第一？」为主题，关于明确

自己公司的现状，以及维修保养・板金

涂装的最新动向、战略问题都做了深刻

的讲解学习。 

 

具体来说，为了扩大国内的汽车再

利用零部件流通，了解本公司的强项，

弱项，除了分析各指标数字的同时对制

定战略的方法等相关问题进行了详细的

说明外，对保养・板金涂装业的最新动

向，特别是业界团体今后的发展方向

等，举出了具体事例进行解说。并且，

作为地域推选出来的企业什么是必须要

做的，为了和其他企业竞争在战略上应

该如何设定等问题都进行了详细的说

明。 

 

研讨会在提高各会员公司的经营力

和组织力的同时，也帮助企业建立在业 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

界生存的强有力的经营体制，今年计划

还召开5次同样的研讨会。 
 

会上首先由北岛社长致词「虽然

JARA的前身SPN以前召开过市场研讨

会，但作为BEST召开这还是第一次。希

望各公司能更好的把握市场，以提高本

公 司 的 经 营 效 益」。接 下 来，BIG 

WAVE的服部厚司指出「希望研讨会的

内容能从各个方面进行讨论，在日常的

业务上发挥作用」。 

 

日刊汽车新闻2014.6 

 

 

召开斐济经济研讨会 

NPO法人全日本汽车

回收再利用事业联合

后援 
山形县60人参加 

 

【山形】斐济共和国经济研讨会 

 

（主办=同国日本大使馆、后援=NPO全

日本汽车回收再利用事业联合）15日，

在山形都市大饭店召开。 
 

来自县内的汽车销售公司以及回收

再利用的企业代表约60人参加了本次研

讨会。斐济驻日全权大使艾塞克力·马泰

托伽和名誉总领事同联盟的守屋隆之副

理事长（三森公司社长）迎接了参加人

员。除了讲解在经济领域的合作外，还

介绍了作为观光地的魅力所在。 
 

马泰托伽大使致词「希望本次研讨

会能成为促进山形企业与当地建立贸易

的机会，吸引投资者前来投资」。研讨

会后召开了恳亲会，与会者进行了亲切

的交流。 

 

日刊汽车新闻14.5.23 

物流研讨会、制定车门捆包作业的 

标准规格 
 

由NGP（长谷川利彦社长）、BIG WAVE（服部厚司社长）、JARA

（北岛宗尚社长）、ARN（冈田玉伯代表）、SSG（古田钦一社长）、

BROADLEAF（大山坚司社长）以及大型运输公司组织召开的「汽车回

收再利用零部件物流研讨会」于3月20日在JARA总部（东京都中央区）

召开。 

本次研讨会，分析了在第1、2届研讨会上拍摄的丰田・皇冠（177

系）左前门的捆包方法，加上用NGP的可回收再利用捆包材料的捆包作

业做成的动画进行分析讨论。把各公司所需要的时间以及安全性，成本

等进行比较，把最理想的车门捆包作业录下来，以制定作业中用到的硬

纸箱的标准尺寸。 

另外，作为第2步，对于下次各公司将录下对形状复杂的丰田大霸王

（30・40系）的前保险杠捆包作业规则，来推进相关验证达成了共识。 

另一方面，在部分运输企业里将重新修改运费会，也提及到对于运

输成本的上涨的危机感和对于削减时机呼声高涨等问题。以该研究会的

大型运输企业为中心，确立了建立更加便宜的物流体制的目标。 

 

（Body Shop Report 2014.5） 





 


